Association Frangaise des

Fundraisers

Ve an~H

CONFERENCE DE FUNDRAISING SUR

L’ENSEIGNEMENT SUPERIEUR ET LA RECHERCHE
8 et 9 février 2012

Intitulé de la formation : « Stratégie de collecte de fonds dans les secteurs de I'enseignement
supérieur et la recherche »

= 2 journées dédiées aux professionnels de la collecte de fonds
7°M édition de la formation

PUBLICS CONCERNES

Les professionnels de I'Enseignement Supérieur et de la recherche et des personnes en reconversion
professionnelle

CONTENU DU PROGRAMME

De la stratégie a sa mise en ceuvre au jour le jour, nous avons a coeur de couvrir les themes qui font
le quotidien des fundraisers comme :

= Campagne de développement

= Stratégie de mobilisation des anciens

= Stratégie grands donateurs

= Recherche de prospect

= legs

= |’environnement juridique et fiscal du fundraising

= Les fondamentaux de la collecte de fonds

OBJECTIFS

a. Permettre de connaitre les outils, les techniques et les grandes tendances qui
serviront au mieux la stratégie de collecte de fonds ;

b. Délivrer des formations par des experts reconnus, qui partagent leur savoir-faire et
leurs expériences en matiere de fundraising. Acquérir des outils pratiques a mettre
en ceuvre dans les organisations grace a des ateliers et des masterclasses ;

c. Permettre I'échange et le partage. La conférence, c’est aussi un réseau, la chance
d’échanger et partager, de rencontrer et débattre avec ses pairs pendant deux
journées placées sous le signe du professionnalisme et de la convivialité (dans une
ambiance a la fois studieuse, particulierement conviviale et propice au networking)
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d. Proposer des thématiques adaptées a tous les niveaux d’expertise, de débutant a
expert et courant tous les besoins : stratégie des legs, grands donateurs, mobilisation
des anciens, recherche de prospect...

e. Offrir une ouverture internationale : chaque année, nous proposons une ouverture a
I'international avec des intervenants venus d’Europe et du monde entier.

CONTENU DU PROGRAMME

De la stratégie a sa mise en ceuvre au jour le jour, nous avons a coeur de couvrir les themes qui font
le quotidien des fundraisers comme :

= Campagne de développement

= Stratégie de mobilisation des anciens

= Stratégie grands donateurs

= Recherche de prospect

= lLegs

= |’environnement juridique et fiscal du fundraising

= Lesfondamentaux de la collecte de fonds

MOYENS PEDAGOGIQUES

Chaque participant établit son propre parcours en fonction de ses objectifs et de son niveau.
La conférence propose deux journées de formation de 8h reparties en :

= 20 ateliers au choix

= 16 sessions " speedfundating "

= 3 masters

Les ateliers (1h30)

Format classique de nos deux journées de formation, basé sur la présentation par des professionnels
d’un sujet donné sur plusieurs niveaux :

- débutant (moins de deux ans)

- intermédiaire (de 2 a 5 ans)

- avancé (5ans et plus)
Nombre limité a 30 places par ateliers

Les masters (3h)

Les masters permettent de travailler de maniere approfondie en petit groupe de 25 participants
maximum sur des cas concrets proposés par des spécialistes du fundraising

Les speedfundating (1h)

Retrouvez des professionnels du fundraising pour poser vos questions lors d’'un moment privilégié de
rencontre et d’échanges par petits groupes limités a 4 personnes. C’'est un apprentissage par le
partage d’expériences, en bénéficiant de conseils personnalisés délivrés par des experts.
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MOYENS HUMAINS

- 60 intervenants francais et internationaux, spécialistes de la collecte de fonds
- Des sessions participatives et interactives.

EVALUATION

- Chaque session fait I'objet d’une évaluation.
- Les deux journées de formation sont également évaluées dans leur ensemble par les participants.

Dates : La 7°™ conférence de fundraising pour I'enseignement supérieur et la recherche, aura lieu les
8 et 9 février 2012.

Lieu : Cité Internationale Universitaire de Paris — 17, Boulevard Jourdan — 75014 Paris
Acces :

RER B : Cité Universitaire

Métro : Porte d’Orléans

Tramway T3

Bus 21, 88, 67

Périphérique : sortie porte d’Orléans ou porte de Gentilly (Parking public CHARLETY a proximité)
Point Vélib devant la Cité internationale

Tarifs **;
Jusqu'au 14 décembre 2011 inclus (Early bird) :

Tarif membre de I'AFF 650€
Tarif non membre 750€

A partir du 15 décembre 2011 (Tarif plein) :

Tarif membre de I'AFF 690€
Tarif non membre 780€

** La TVA n'est pas applicable a cette formation.
L’Association Frangaise des Fundraisers est un organisme de formation enregistré sous le numéro de
déclaration d’existence 11 75 38 60 375.
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