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CERTIFICAT FRANÇAIS DU FUNDRAISING 

Dossier de candidature 2020-2021
A qui s’adresse le Certificat Français du Fundraising ?
· Aux professionnels de la collecte de fonds
Le certificat s’adresse en priorité à des professionnels impliqués dans la collecte de fonds au sein d’une organisation d’intérêt général, qu’elle soit humanitaire, sociale, liée à l’enseignement, à la culture, à la recherche, à l’environnement ou encore à la santé.

· Aux futurs professionnels de la collecte de fonds
Les promotions s’ouvrent aussi aux personnes travaillant dans d’autres secteurs et souhaitant acquérir des compétences pour s’orienter vers la collecte de fonds.

Les candidatures feront l’objet d’une étude au cas par cas, par un jury composé de professionnels.

Quelles sont les conditions pour présenter sa candidature ?

· Être titulaire d’un diplôme de niveau III (BAC + 2) minimum, 
· Justifier d’au moins 5 ans d’expérience professionnelle, dont au moins un an dans le fundraising ou un domaine s’en rapprochant (marketing, communication, développement commercial...), 
· Si vous êtes en reconversion ou en recherche d’emploi, il vous faut avoir un terrain d’étude pour réaliser votre projet stratégique de fundraising (se rapprocher d’une structure qui accepte d’être le sujet de votre projet stratégique de fundraising)
Travail préparatoire – pré-projet stratégique de fundraising :
Pré-projet de quelques pages à décrire dans ce dossier de candidature. Ce pré-projet sera ensuite étudié par le jury et pourra faire partie des projets sélectionnés pour les travaux de groupes des étudiants.

Objectif pédagogique du projet stratégique de fundraising (PSF) :
Travailler à l’élaboration d’une stratégie et d’un plan d’action répondant à une problématique professionnelle. Les groupes, constitués de 3 personnes, bénéficieront de l’accompagnement d’un expert tout au long de la formation. La présentation orale du PSF clôturera la formation et constitue l’examen oral.
Attention ! S’agissant d’un travail de groupe, si votre projet n’est pas sélectionné vous serez amené à travailler sur le PSF d’un autre candidat. Ceci dans le but de mutualiser les bonnes pratiques, de proposer des recommandations et de savoir s’adapter à différentes problématiques et contextes.
Quelles sont les conditions pour obtenir la validation du CFF ?
Les critères d’obtention du Certificat sont liés à l’assiduité du candidat d’une part, et à la réussite de son examen écrit ainsi qu’à sa présentation orale du projet participatif de fundraising.

Ce dossier de candidature complet est à renvoyer dactylographié (aucun dossier manuscrit ne sera étudié par le jury) :


· par email exclusivement à  formation@fundraisers.fr
Nous accuserons réception de votre dossier par retour de mail

Exceptionnellement, au regard de la crise sanitaire, seul l’envoi par mail sera demandé

Merci de remplir ce dossier avec attention, il permettra au jury de constituer la promotion des candidats du CFF.

	Nom : 



	Prénom : 



	Année de naissance :



	Organisation (employeur) : 



	Fonction actuelle : 



	Nombre d’années d’expérience professionnelle (minimum 5 ans) : 



	
Expérience en collecte de fonds privés (en mois ou années) : 



	Expérience dans l’encadrement d’équipe (précisez le nombre de personnes) :


	Expérience associative (en mois ou années) : 





Informations personnelles
	Adresse personnelle


	

	Code Postal et Ville 


	

	Téléphone personnel


	

	Email personnel

	

	Organisation 


	

	Adresse Professionnelle


	

	Code Postal et Ville 

 
	

	Téléphone professionnel (facultatif)


	

	Email professionnel
(facultatif)


	


· Dernier diplôme obtenu 
	Date


	Diplôme validé et

niveau atteint (Bac +)


	Université / Ecole
	Pays
	Langue

d’enseignement

	
	
	
	
	


· Etudes ou formations complémentaires non sanctionnées par un diplôme


· Indiquer ici la façon dont le coût de la formation (6.300 € TTC) sera pris en charge : 

□ Employeur
□ Compte personnel de formation
□ CPF de Transition Professionnel
□ Pôle emploi

□ Personnel

□ Autre (précisez) : 

· Merci de répondre le plus complètement possible à ces 3 questions :

1- Quelles sont vos motivations pour présenter le Certificat Français du Fundraising ? 
2- Comment voyez-vous votre avenir professionnel ? Quelle utilité le Certificat Français du Fundraising aura dans ce contexte ?  

3- Ajoutez ici les renseignements ou remarques qu’il vous semble intéressant de communiquer au jury 

Eléments sur le Projet Stratégique de Fundraising (PSF) : 
Outre l’assiduité totale aux cours et l’étude de cas pratique, le Projet Stratégique de Fundraising est un des modes d’évaluation de votre formation. Le PSF est un travail de groupe qui vous permettra d’étudier un cas rencontré dans une structure d’intérêt général et de faire des préconisations sur une problématique précise.
Pour le mener à bien, il est primordial de :
· avoir une organisation pouvant faire l’objet de votre travail pour le bon déroulement de votre PSF. Cette organisation doit forcément être d’intérêt général et habilitée à recevoir des dons et financements sous forme de mécénat

· pouvoir avoir accès à l’information nécessaire 
La qualité du projet proposé est déterminante, le jury de sélection y accorde une attention particulière.
Il est également important de savoir que tous les participants sélectionnés pour cette formation ne travailleront pas forcément sur leur cas concret : 

· Une sélection de 10 projets parmi les 30 soumis par les candidats retenus sera faite
· Le travail s’effectuera par groupe de 3 personnes. Vous établirez alors une liste de vos choix et nous en tiendrons compte dans la mesure du possible afin que vous puissiez travailler sur un cas que vous avez choisi
· Vous pourrez également nous faire savoir en amont si vous ne souhaitez pas que votre projet fasse l’objet d’un travail collectif
Le pré-projet qui vous est demandé vise à identifier la problématique, l’objet de votre réflexion et le contexte de cette réflexion MAIS en aucun cas à présenter une ébauche de réponse. 
La présentation de ce pré-projet sert également de base à notre travail de sélection des candidats en nous permettant de juger, par votre approche, de votre capacité à intégrer la prochaine promotion du CFF.
LA GRILLE DE QUESTIONS CI-APRES A POUR BUT DE VOUS AIDER A FORMULER VOTRE PRE-PROJET 
PRESENTATION DE VOTRE PRE PROJET

1. Quelle organisation fera l'objet de votre PSF ? 
Il s’agit de traiter d’un cas concret, appliqué à une structure (et non d'une problématique théorique). Ainsi les personnes n’étant pas en poste actuellement ou les personnes travaillant dans le cadre d’une agence devront choisir une organisation (avec leur accord) qui fera l’objet de leur travail.
2. Quels sont, sur le plan général, les enjeux actuels de l’organisation ?
3. Quels sont les enjeux actuels de l’organisation plus spécifiquement en termes de développement des ressources ?
4.  Quelle est votre problématique, quels enjeux particuliers soulève-t-elle pour l'organisation ? 
Afin de vous aider dans l’identification de cette problématique voici quelques thèmes présentés par vos prédécesseurs : 

-     Opportunité du développement d’une stratégie autour de la mobilisation de legs

-     En quoi la création d’un club des partenaires est-elle une réelle opportunité aujourd’hui ?
-     Comment transformer une campagne de crowdfunding en une opportunité de fidélisation de donateurs ?
- 
Comment développer des dons transfrontaliers vers  l’Allemagne (pour une organisation dans le Grand Est, par exemple) ?

· Résumez votre problématique en 1 phrase :
5.   Quelles sont les parties prenantes ? 
Autrement dit qui sont les acteurs impliqués, internes ou externes, en lien avec cette problématique ?
6.   Pour quelles raisons votre projet devrait-il être sélectionné pour faire l’objet du travail collectif ? 
Soyez convaincants tout en restant concis. 
Je certifie l’exactitude des renseignements portés dans ce dossier

A :

le :

Signature

Pièces à joindre obligatoirement au dossier de candidature
· Votre CV à jour

· Une lettre de motivation dans laquelle vous énoncez vos objectifs et vos attentes quant à cette formation

· Prévoir une demande de prise en charge dès le mois d’avril 2020,  les délais pour un accord peuvent être plus long cette année qu’habituellement  - Cette information sera demandée à l’inscription définitive.
Dossier à retourner avant  le 1 juin 2020, d’un envoi par mail à : 

formation@fundraisers.fr
Les candidats retenus pour intégrer la promotion du CFF seront informés avant fin juin 2020.
	A Noter :
Ne pas attendre la confirmation de votre sélection au CFF pour votre demande de prise en charge.

Nous vous conseillons d’anticiper au plus tôt, les délais peuvent être très longs 
La promotion 2020-2021 commence le 1er juillet 2020, votre dossier doit être complet, y compris les accords de prise en charge.
Et de vous munir de tous documents l’attestant pour votre inscription définitive :
-
lettre de votre employeur certifiant son accord ou une convention de formation signée
-
accord de prise en charge ou un justificatif de demande à minima 




En accord avec la loi du 25 mai 2018 concernant le règlement général sur la protection des données, nous vous informons que toutes ces informations seront conservées définitivement dans le cas où votre candidature est retenue et seulement deux ans si nous ne donnons pas suite à votre dossier, sauf en cas de refus. 

AUTORISATION RELATIVE AU DROIT A L’IMAGE

Je soussigné (e) 
Nom…………………………………………………………..Prénom…………….…………………………………….

Adresse……..………………………………………………..……………………………………………………………..
……………………………………………………………………………………………………………………………………

Code postal…………………Ville……………………………………………………………………………………….
Téléphone…………………………………………………………………………………………………………………..
déclare expressément accepter que mon image et ma voix soient captés, enregistrés et filmés à titre gracieux par l’Association Française des Fundraisers (AFF).


J’autorise l’AFF à les utiliser sur tous les supports de communication sans limite de nombre et je suis informé(e) que l’ensemble des enregistrements sonores et visuels réalisés peuvent donner lieu à une ou plusieurs diffusions auprès du public dans le cadre de la promotion du Certificat Français du Fundraising.


Fait à _______________, Le _______________

Signature

Veuillez remplir le présent dossier soigneusement et complètement. �Vous éviterez des correspondances supplémentaires inutiles. 





N’oubliez pas de joindre les pièces obligatoires listées à la fin de ce dossier.





CFF promotion


2020-2021��Dépôt des dossiers de candidature avant le �1 juin 2020





Nous vous conseillons de remettre ce dossier le plus tôt possible





Rentrée de la 16ème promotion : 


Juillet 2020�


Tarif


6.300 € nets de taxes�


Lieu de formation :


ESSEC – CNIT La Défense
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