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185ME CONFERENCE DE FUNDRAISING
POUR LENSEIGNEMENT SUPERIEUR, LA RECHERCHE ET LA SANTE

A travers ces deux journées de conférence, nous souhaitons apporter aux professionnels de
lenseignement supérieur, de la recherche et de la santé chargées de développer les ressources
privees, methodologies et outils concrets pour développer et diversifier au mieux leur strategie
de fundraising. Les thématiques suivantes seront notamment abordées :

- la compréhension des enjeux stratégiques de la diversification des ressources et ses
fondamentaux,

- la bonne utilisation des outils de collecte de fonds

- le développement de nouvelles sources de financement

Grace a léchange de bonnes pratiques entre professionnels du secteur, ces journées de
formation vous permettront de repartir riche de nouvelles connaissances, idéees et outils a mettre
en pratique.

Publics concernés
Les professionnels en charge de la collecte de fonds et du mécénat dans le secteur de
lenseignement supérieur, la recherche, ou toute personne souhaitant exercer cette fonction.

Contenu du programme

De la stratégie a sa mise en ceuvre au jour le jour, nous avons a coeur de couvrir les thémes qui
font le quotidien des fundraisers des secteurs de Enseignement Supérieur, de la Recherche et
de la Sante. Cest pourquoi la conférence sera composee de sessions dediees a lESR, de
sessions spéecifiques a la santé et de quelques sessions transverses. Au cours des deux jours de
conférence, une salle sera entierement dediée au secteur de la sante.

La conférence abordera plus particulierement les thématiques suivantes :

Campagne de développement - Strategie de mobilisation des anciens éleves - Strategie grands
donateurs - Recherche de prospects - Partenariats entreprises — BDD/CRM - Développement
de chair - Stratégie legs

Méthodes pédagogiques

Cette conférence sinscrit dans lapproche peédagogique de pair a pair, privilegiee par LAFF : les
participants apprennent a travers lexpérience des intervenants mais aussi grace aux échanges
entre participants.

Intervenants

Ces deux journees de conference sont animees par des experts reconnus, qui partagent leur
savoir-faire et leurs expériences en matiere de fundraising. Les intervenants transmettent
outils, méthodologies et bonnes idées a mettre en ceuvre.

18°me edition
56 sessions enrichies et renouvelées
Plus de 60 intervenants experts et praticiens du fundraising
Plus de 300 professionnels de la collecte de fonds attendus
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Les essentiels pour profiter de la conférence

Mardi 12 mars

8h30 - 9hoo
9hoo - 10h30
10h30 - 11ho0
11h00 - 12h30
12h30 - 14ho0
12h45 - 13h45
14h00 - 14h40
14h40 - 15h40
15h40 - 16h10
16h10 - 17h40
18h30 - 22h0o0

LIEU

Accueil participants
Master Classes (P1)
Pause-cafe

Master Classes (P2)
Pause-déjeuner
Coachings

Pléniére d'ouverture
Table-ronde 1
Pause-cafe

Atelier

Cocktail Networking

Mercredi 13 mars

8h30 - ghoo
9hoo - 10hoo
10h00 - 10h30
10h30 - 11h30
11h30 - 11h45
11h45 - 12h45
12h45 - 14ho0
12h45 - 13h45
14h00 - 15h30
15h30 - 16ho0
16h00 - 17hoo
17ho0 - 17h30

ACCES

Accueil des participants
Ateliers focus
Pause-cafe

Ateliers focus, Apatam
Pause transition
Ateliers focus, Apatam
Pause- déjeuner
Coachings

Apatam ou Ateliers
Pause-café
Table-ronde 2
Pléniére de cloture

FIAP Jean Monnet
30 rue Cabanis - 75014 Paris

Metro ligne 6 : Glaciere et Saint-Jacques
RER B - Denfert-Rochereau
Stations Vélib' a proximite
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Monter en compeétences...

LES TABLES RONDES (1h)

Moment de prise de
hauteur, la table ronde
confronte les avis de 3 a 4
intervenants sur un sujet
fondamental pour nos
metiers. Le débat est
modére par un animateur
charge de recentrer les
échanges.

... Et @changer !

LES APATAMS (1H30)

Places limitees (30 personnes)

LES MASTER CLASSES (3h)

Sur inscription prealable
Dans des conditions de
travail  privilégiees, une
master classe permet
d'approfondir un sujet en
alliant  méthodologie et
travaux pratiques. Menée par
un expert du sujet, la master
classe se divise en une partie
théorique directement suivie
d'une mise en situation,
permettant aux participants
de s'approprier le sujet.

LES ATELIERS (1h /1h30)

Des professionnels de la
collecte présentent un
aspect du fundraising et
donnent aux participants
les notions nécessaires a la
bonne appréehension du
sujet. Les ateliers durent
entre 1h et 1h30 en fonction
de la densite du sujet
abordé et peuvent prendre
la forme d'une présentation
methodologique ou
pratique.

LES COACHINGS (30MN)

Places limitées (1 a 5 personnes)

Pendant 1h30, profitez des apatams pour Ces rencontres vous permettront de

rencontrer d'autres professionnels de la
collecte proches de votre secteur d'activite.
Animé par des experts, les apatams sont des
moments d'eéchanges autour d'enjeux ou de

questions communes vous permettant de
partager vos expéeriences professionnelles et
de vous inspirer de celles des autres.

expert sur

béneficier des conseils sur-mesure d'un
une problématique bien
spéecifique. Ce format est en face a face
(confidentialité garantie )

Des thématiques propres au secteur de lenseignement supérieur et la recherche sont au
programme. Pour mieux vous aiguiller dans vos choix de sessions, vous retrouverez ces
thématiques a coté de chaque atelier.
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Pléniere d'ouverture de la Conférence
Mardi 12 mars 2024 de 14h a 14h40

Grand témoin : Stanislas Lyonnet (Institut Imagine)

Professeur de Génétique a la Faculté de
Meédecine d'Université Paris Cité et genéticien
clinicien de l'hépital universitaire Necker- Enfants
Malades a Paris, le Pr. Stanislas Lyonnet est
directeur de linstitut hospitalo-universitaire (IHU)
des maladies genétiques, Imagine, depuis 2016.
Créateur de lun des labos fondateurs d'Imagine,
son equipe travaille sur les fondements
genetiques et moléculaires des erreurs innées du
. développement et de la morphogénese.
Stanislas Lyonnet a recu plusieurs prix
scientifiques, dont le prix de recherche de
lInserm. Il a été élu en 2013 a la présidence de
[European Society of Human Genetics.

Pléniere de cloture de la Conférence
Mercredi 13 mars 2024 de 17h a 17h30

Grand témoin : Marie-Stéphane Maradeix (consultante)

Apres avoir dirige la campagne de mecenat de la
Fondation d'Auteuil (1998), Marie-Stéphane Maradeix
est devenue directrice adjointe de la Campagne de
developpement de IESSEC, directrice de la Campagne
pour l'Ecole Polytechnique (2007) et déléguee génerale
de la Fondation Daniel et Nina Carasso, sous €gide de
la Fondation de France (2011-2023). Son experience en
fundraising inclut également une année de recherche
a lInstitute for Policy Studies de la Johns Hopkins
University. Elle est lauteur de trois ouvrages sur le
secteur philanthropique, lun sur les ONG américaines,
lautre sur les typologies de fondations, puis en 2010,
avec Nathalie Levallois, elle a publie « Fundraising :
Stratéegies pour la recherche et lenseignement supéerieur
dans les secteurs public et privé » aux editions Eyrolles.
Elle a été présidente de [AFF et membre du Haut
Conseil a la Vie associative ainsi que trustee de CASE
Europe jusgu'en 2011.
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Tables Rondes - Débat

Table-ronde d'ouverture - Se donner les moyens de nos ambitions

L'étude de More Partnership et CASE nous offre des perspectives uniques sur les défis et le
succés des institutions britanniques en matiére de philanthropie et de mobilisation,
soulignant la sophistication croissante de cette pratique. Quelles recommandations
résonnent outre-Manche et peuvent inspirer 'lEnseignement supérieur francais ? Ou se situe
votre institution dans ces différentes trajectoires et degrés de maturité en fundraising ? Au-
dela de lindéetronable Oxbridge, analysons combien et comment collectent les autres
universités britanniques comparables aux nétres, comment les fundraisers gérent leurs
portefeuilles de donateurs, et quelles sont les sources de revenus dans leurs collectes.
Suite a la restitution de letude, ecoutez les temoignages inspirants de Francois Cremieux et
Yves Poilane sur les défis de la philanthropie dans les secteurs ESR et Sante. Rejoignez-nous
pour des discussions enrichissantes sur le leadership, les equipes, et les plaidoyers
nécessaires pour concrétiser vos ambitions.

Rodolphe Gouin et Vérane Castelnau (More Partnership), Frangois Crémieux (Hopitaux
Universitaires de Marseille AP-HM), Yves Poilane (capitaine de lequipe de campagne de la
Fondation Mines Telecom) et autres intervenants a venir.

Pléniére de cléture - Histoires de fundraisers - storytelling

Cette pleniere de cloture vous embarquera dans un voyage au coeur de laventure, humaine
avant tout, quest le fundraising. Car avant les techniques, il y a des histoires, dhommes et
de femmes. La capaciteé des fundraisers a partager ces histoires peut inspirer, les donateurs,
embarquer les equipes en interne, convaincre la gouvernance. Le fundraiser serait-il un
conteur moderne ? Un storyteller ? Des fundraisers racontent.. Autour du theme « Il était une
fois », ils partageront quelques histoires clés qui relatent leur chemin parcouru. De la théorie
a la realité, avec des tops et des flops, elles contribueront @ mettre en lumiere la
construction de ce fundraising a la francaise que jour aprés jour nous concourons tous a
construire.

Lucie Pacific (Fondation La Rochelle Universite), Laurent Juillard (Fondation ISAE-
SUPAERO), Pauline Leroux-Colin (Fondation Université Paris-Dauphine) et Jérome Deana
(Hopital américain de Paris)
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® MASTRR

Mardi 12 mars de gh a 12h30

Sur inscription prealable

Limmersion dans un sujet spécifique pendant 3h en combinant théorie, études de cas et
applications pratiques est lobjectif dune master classe. Au programme de cette 18°me édition, 5
master classes :

4 | GRANDS DONATEURS

Mettez la créativité au coeur de votre stratégie grands donateurs !

Comment faire la différence auprés des philanthropes, des entreprises-meécenes ou encore
des fondations ?

Grace a une proposition personnalisee d'engagement combinant : votre caractére unique
et ambitieux, la place que vous offrez a vos grands donateurs et votre réponse a leurs
attentes..tout cela en vous saisissant de leurs enjeux et besoins.

Qui sont vos grands donateurs ? Ou les trouver ? Comment les solliciter ? Les fidéliser ?
Cette Master Class s'attaquera a toutes ses questions clés. Et pour compléter cette matinée,
Claire Lenz, Directrice du Développement et de la Communication de l'IHES, témoignera de
son expérience aupres des grands donateurs en France et a l'international.

Céline Mathieux et Marine Gaudin (Co-Influence) et Claire Lenz (IHES)

2 | CAMPAGNE

Campagne majeure de collecte de dons : d’'une campagne a l'autre.

La Fondation de ['Ecole Polytechnique et la Fondation Université et Hopitaux Universitaires
de Strasbourg ont toutes les deux acheve leur 2¢° Campagne majeure de collecte de dons
aupres de particuliers et d'entreprises.

Comment se réinventer campagne apres campagne ? Quelle méthodologie pour un audit
de campagne ou d'organisation et comment mesurer l'impact de ses actions ?

Comment preparer une campagne majeure de collecte de dons, ? A quoi sert la phase
silencieuse, comment préparer une campagne de collecte ? Comment maintenir
'lengagement et la motivation des parties prenantes ?

Du bilan d'une campagne a la préfiguration de la suivante, les intervenants dévoileront leurs
stratégies distinctes, les bonnes questions a se poser et les methodologies a mettre en
oceuvre,

Avec Marie Verrier (Fondation de l'Ecole polytechnique), Thomas Heckel (Fondation
Université et Hopitaux Universitaires de Strasbourg) et Lauréne Herbelin (Philanthropia /
Hopening)
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3 IINDIVIDU

Cycle relationnel : optimiser son approche marketing individualisé

Dans le cadre de votre stratégie de fundraising et de votre campagne de fonds auprés des
particulier, comment optimiser votre approche relationnelle en mettant en place des
parcours individualises ? Comment segmenter vos publics alumni et l'ensemble des
individus de 'écosystéme pour mieux fidéliser et upgrader ?

Léa Sarrica (fundraiser) et Mina Colonna d’Istria (EM Normandie).

4 | PARTENARIATS ENTREPRISES

Mécénat et RSE : quels leviers pour développer les relations entre les entreprises et les
établissements de 'ESR?

En quoi le mécénat de vos établissements peut-il étre pourvoyeur de propositions pour
répondre aux enjeux de transformation écologiques et sociales ? A travers des cas
pratiques, un partage d'expériences et un point sur les actualités juridiques, nos
intervenants vous proposent une masterclasse interactive et centrée sur la question des
transformations ecologiques et sociales. Quel est le réle des professionnels de la collecte
et du mecenat dans laccompagnement et la co-construction de relations porteuses de
solutions ? Comment le mécénat académique peut-il étre vecteur de collaboration entre
entreprises et établissements ?

Rejoignez la Master Classe pour faire l'état des lieux des bonnes pratiques, et repenser vos
strategies.

Héléne Genety (Fondation IESEG), Alexis Metenier (Fondation INSA Lyon) et Marine
Conejero (Fondation Université Toulouse Capitole)

B 1SANTE (-j;; ]

Léthique au coeur de la pratique v

Le secteur de la santé est contraint par de nombreuses lois, dispositions, réglementations.
Comment batir une réflexion interne pour garantir le respect des attentes des donateurs,
partenaires et autres financeurs sans compromettre vos valeurs et vos bénéficiaires ? Quel
equilibre entre le maintien de l'intégrité de sa mission et l'obtention des fonds nécessaires a
ses projets ? Comment gérer les défis lies aux dilemmes éthiques difficiles a trancher ? Quels
sont les outils a mettre en place pour structurer et développer un cadre éthique pour son
organisation et sa collecte ?

Découvrez les reglementations et outils juridiques, puis les bonnes pratiques qui ont fait
leurs preuves, telles que la mise en place d'une charte éthique, dun comité ou d'un code
déontologique. Rejoignez cette masterclass pour échanger sur les défis éthiques du
fundraising dans la santé, ou les intervenants partageront leur expertise juridique, des cas
concrets et des reponses apportées par leurs organisations.

Sandra Bouscal (Cométe), Ségoléne de Retz (Fondation Arcad), Stéphan Maret (Fonds
Aliénor - CHU Poitiers), Gaélle Merlier et Aura Braun (Cabinet Delsol Avocats).
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THE HOME OF INTERNATIONAL
FUNDRAISING AND PHILANTHROPY

Nos six fondations abritantes garantissent une collecte
de fonds internationale avantageuse sur le plan fiscal.
Nous pouvons aussi créer et gérer une entité juridique
dédiée pour vous dans le pays de votre choix. Enfin
nous fournissons une expertise unique en matiere de
collecte de fonds internationale grace a notre equipe
de 37 experts dans le monde entier.

WWW.CHAPEL-YORK.COM
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ATELIERS
v

27 ateliers vous seront proposés pour vous permettre délargir vos connaissances

et de gagner en compeétences sur difféerents aspects de la collecte dans le secteur de
lenseignement supérieur, de la recherche et de la santé : des cles pour elaborer votre
stratégie de fundraising en France et a linternational, des conseils pour développer le
mecénat individuel, les relations alumnis et les grands donateurs au sein de votre
établissement et des exemples concrets pour vous permettre de construire des partenariats
entreprises.

Pour un réel partage de savoir-faire, les intervenants vous présenteront des retours
d'expériences et des cas pratiques.

4 | STRATEGIE

Des ateliers qui vous permettront davoir une approche globale de votre stratégie de
fundraising. Ils seront loccasion de poser les fondamentaux, de réflechir au positionnement
de votre structure pour faire les bons choix et de se questionner sur le développement de
votre stratégie. Découvrez et approfondissez ces sujets au travers dateliers qui associeront
elements methodologiques et etudes de cas.

La philanthropie au service de linnovation -
Comment le fundraising peut-il devenir le moteur de l'innovation ? Comment donner de
lagilite a une a une infrastructure de recherche institutionnelle ou un systéme hospitalier ?
Comment favoriser la collaboration interdisciplinaire entre chercheurs, ingénieurs,
soignants et starts-ups ? Quelles opportunités pour maximiser l'impact de la philanthropie
? Explorez le parcours inspirant du Fond de dotation Clinatec, leader de la médecine
physique et neurotechnologique pour traiter les maladies incurables sans meédicaments, et
plongez dans linnovation technologique et data de l'ambitieux quartier de la santé du
Fonds de dotation du CHU de Nantes, dédi¢ a la refonte du systéme hospitalier pour une
prise en charge améliorée des patients. A loccasion de cet atelier, les intervenants
partageront leurs visions, expériences et succes, jetant un éclairage inspirant sur la
rencontre entre le fundraising et linnovation pour ouvrir de nouvelles perspectives dans le
secteur de la sante et de la recherche.

Laurent Hérault (Fonds Clinatec) et Patrice Gueudelot (Fond de dotation du CHU de
Nantes)

Fonds de partage : lexemple du partenariat RAISE-Institut Imagine

Quand le capital-investissement se met au service du bien commun

Le 3 juillet 2023, le groupe pionnier de la finance engagéee RAISE, accompagne dun
consortium des plus grands fonds dinvestissement parisiens, annongait le lancement du
fonds de partage « Investir pour lEnfance ». Ce fonds met pour la premiere fois en France
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les mécanismes du Private Equity au service de la philanthropie, pour soutenir et participer
significativement au financement de projets stratégiques de deux structures agissant sur
des aspects fondamentaux pour lenfance : léducation, avec Espérance Banlieues, et la
santé, avec lInstitut Imagine.

Comment lidée est-elle née et comment la rencontre entre RAISE et Imagine a-t-elle eu
lieu ? Sophie de Fontenay, General Counsel & Head of Sustainability a RAISE, et Laurent
Mellier, Directeur du Deéeveloppement et de la philanthropie internationale a llnstitut
Imagine, racontent la genese et le déploiement de ce projet pionnier dans le monde de la
finance et de la philanthropie.

Laurent Mellier (Institut Imagine) et Sophie de Fontenay (Raise)

Comment collecter des fonds a l'étranger avec les meilleures chances de succeés ?
Astuces, pieges, « best practices », basés sur des cas concrets, notamment les stratégies
de fundraising a linternational d'Oxford et Cambridge. Session en francais et anglais

Pour collecter des fonds a l'étranger avec les meilleures chances de succes, il est essentiel
de comprendre les nuances culturelles et reglementaires de chaque marchée cible. Cet
atelier animé par une avocate américano-britannique spécialisée en fiscalité des dons a
linternational et par lex-directeur du développement (2019 - 2023) de Hugues Hall, lun des
plus prestigieux colleges de [Universitée de Cambridge vous permettra de bien faire le point
sur les astuces, pieges a éviter et « best practices » en matiere de fundraising a
linternational. Les démonstrations seront illustrées par des cas pratiques et véecus comme
la strategie de Hugues Hall pour fidéliser ses grands alumni en Chine.

Latelier sera modére par Arnaud Marcilhacy Head of International Fundraising, Chapel &
York et qui a travaillé sur les « capital campaigns » et les stratégies grands donateurs de
grandes institutions francaises comme CentraleSupélec, lUPMC ou encore Neoma
Business School.

Nancy Bikson, William J. Conner, et Arnaud Marcilhacy (Chapel & York)

Dans les coulisses des fondations de I'ESR : équipes et modéles économiques

Depuis 2007 et la promulgation de la loi LRU, le fundraising dans l'enseignement supérieur
s'est propage. La plupart des etablissements universitaires, ecoles d'ingenieurs ou business
schools ont crée une fondation (partenariale, universitaire, FRUP ou sous egide). Comment
sont-elles staffées et pour quelle collecte annuelle ? Quels sont les modeles economiques
mis en oceuvre pour financer leur fonctionnement ? Nathalie et Céline présenteront
quelgues résultats de l'enquéte et du benchmark réalisés par le club ESR de IAFF et par
Philanthropic Orchestra. Delphine illustrera cette évolution par lexemple d'HEC qui a mené
deux campagnes depuis 2007.

A lissue de cette session, vous pourrez repondre — en partie — a une question récurrente
« et les autres, comment font-ils ?" » |

Nathalie Levallois (Philanthropic Orchestra) Céline Morel (Fondation Mines Télécom) et
Delphine Colson (HEC)

La levée de fonds pour les opérations immobiliéres

Rénover et mettre aux normes des batiments, batir ou développer un campus, le recours
au fundraising dans cette optique est fréequent mais nécessite davoir certaines
connaissances reglementaires et juridiques.

Les intervenants feront un point sur les bases réglementaires et le marche de l'immobilier
pour une association ou l'enseignement, avant dévoquer les principes et les possibilités du
fundraising pour les projets immobiliers.

Olivier Albessard (OA Conseil) et Lionel Bastide (Elevare)
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Le chemin parcouru de la Fondation CentraleSupélec

Le monde de l'enseignement supérieur évolue rapidement, et tout particulierement la
formation en ingénierie a linternational, avec des enjeux climatiques et économiques
majeurs. La fusion des écoles et des fondations, les nouvelles directions et les ajustements
stratégiques ont crées des défis stimulants pour la Fondation CentraleSupélec. Comment
stabiliser un discours strategique dans un contexte et un écosysteme en changement
continu ?

Audrey Duval retrace le Chemin Parcouru de la Fondation, pour deévelopper un
argumentaire, renforcant le lien et le soutien de leurs donateurs. Elle présentera egalement
le projet dexpansion internationale, pour mobiliser des ambassadeurs et explorer de
nouveaux territoires. Rejoignez cette session pour explorer les défis et les réussites de cette
fondation, les enseignements tirés et les perspectives davenirs qui se dessinent.

Audrey Duval (Fondation CentraleSupélec)

D'une stratégie axée sur les Grands Donateurs a une collecte plurielle : quelles étapes
clés pour cette transition ?

La Fondation Dauphine ajuste sa strategie de collecte pour accroitre sa visibilite, engager
un plus large éventail de donateurs et renforcer son impact.

Pourquoi cette transition vers une collecte plurielle est-elle nécessaire ? Quelles sont les
etapes cles pour y parvenir ? Ciblage, personnalisation, collaboration.. Decouvrez le retour
d'expérience de la Fondation sur l'adaptation de ses outils, le renforcement des liens avec
les difféerents poles de l'université et sa capacite a aller chercher différentes communauteés.
Karine Desgeorges (Fondation Dauphine), Ophélie Le Grand (Eudonet)

[}

L
Stratégie de régionalisation et ancrage territorial ( ) ]
Les établissements denseignement supérieur, de Recherche et de Santé bénéficient dun
ancrage territorial naturel. Quentend-on par ancrage territorial ? Comment peut-il servir la
stratégie de fundraising ? Quels sont les différents leviers ? Adaptation de la stratégie de
partenariat, role des réseaux et logique dambassadeurs, .. autant denjeux a prendre en
compte pour obtenir un ancrage territorial reussi et dont viendront témoigner les
intervenants.
Anne-France Contentin (IHU Liryc), Thibault Vigier, (Fondation UTT Troyes) et Cédric
Bouquet (Etablissement francais du sang Hauts-de-France - Normandie)

(&)
Recherche scientifique et médicale : comment réussir sa levée de fonds aux Etats Unis?
Secteur concurrentiel, la levée de fonds en recherche scientifique et medicale demande
d'établir une stratégie appropriee pour étre une reussite. Quels sont les faux-pas a éviter ?
Comment adapter son discours aux specificités locales ? Quels sont les "indispensables” a
prendre en compte avant de se lancer ?
Avec pres de 25 années d'expérience aux Etats-Unis, et grace a son equipe dediée sur
place et en France, la Fondation de France vous conseille et vous accompagne au
quotidien dans la mise en place de votre stratégie de collecte de fonds. L'Institut Imagine,
bénéficiaire du dispositif Friends of Fondation de France, viendra témoigner de son
expéerience a nos cotes et de sa levee de fonds reussie aux Etats-Unis.
Domitille Marchal-Lemoine et Sabine De Soyres (Fondation de France) et Laurent Mellier
(Institut Imagine)
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2 1 INDIVIDUS - ALUMNI

Comment collecter auprés des alumni de votre établissement ? Par ou commencer pour
mettre en place un fonds annuel ? Comment développer une communauté ? Comment
sadresser a un public plus large et mobiliser autour de son établissement ? Autant dateliers
pour apprendre a mieux toucher et sensibiliser a la collecte vos alumni, vos étudiants,
professeurs, personnel administratif.

Alumni internationaux, par ou commencer ?

Les grandes écoles et universités francaises accueillent un nombre croissant d'étudiants
internationaux, qui sont autant de futurs donateurs potentiels dans un marché francais en
cours de saturation. Comment créer le lien avec les jeunes étudiants des leur dipldmation ?
Comment renouer le contact, 30 ou 40 ans apres leur passage, avec des alumni senior qui
résident a l'étranger ? A partir de lexemple de ESCP, qui compte 80 000 alumni dans le
monde entier, cet atelier vous apportera les clés pour démarrer une stratégie de fundraising
alumni internationale a cout maitrisé et en travaillant la coordination entre associations
d'anciens et fondations/fonds de dotation.

Khalila Hassouna (Fondation ESCP)

[
(&)
Evénementiel de sollicitation et de cultivation. T
Léevénementiel est un incontournable de la stratégie grands donateurs. Comment réussir
son évenement, son gala annuel, ou son diner conférence ? Comment mener des
evenements et en faire des leviers pour cultiver nos donateurs et en identifier de nouveaux
? Comment se réinventer ? Les intervenantes apporteront leur expérience concrete et
succes dans la mise en place d'évenements destinés a la cultivation des relations avec les
donateurs, afin de garder le contact, les rencontrer, leur faire vivre une expérience et leur
donner a voir les projets quiils soutiennent. Explorez les coulisses de la planification, de
lexecution et de l'évaluation d'évenements stratégiques qui renforcent les liens avec la
communaute tout en stimulant la genérosite.

Marie Louis, (Fonds Nominoé-CHU de Rennes) et Héléne Grevot (Centre Léon Bérard)

Développer une stratégie legs

Comment initier ou developper une strategie legs ou assurance-vie ? Quelles ressources,
humaines, matériels et quels outils? Comment identifier et soigner ces relations
testataires ? Comment se saisir de nouvelles opportunités aupres de vos alumni ?
Découvrez les bonnes pratiques, les écueils a éviter a travers le chemin parcouru de
linstitut Pasteur ainsi que les débuts passionnants de Ecole Normale Supérieure. Joignez-
VOusS a cette session pour comprendre comment ces institutions s'engagent dans cette
voie, et échangez sur vos défis et réeussites !

Caroline Guény-Mentré, Marine Le Noan (Fondation ENS) et Frédéric Grosjean (Institut
Pasteur)

3 | PARTENARIATS ENTREPRISES

Quels sont les modes de relations entre les entreprises et lenseignement supérieur, la
recherche et la santé ? Quelles sont les pratiques existantes et leur évolution ? Comment
mieux cerner les attentes actuelles du monde de lentreprise et développer des
partenariats innovants pour construire une relation a long terme et péerenne. Ces sessions
vous permettront de revenir sur les fondamentaux mais aussi de vous inspirer pour imaginer
de nouvelles relations partenariales.
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Contrat de recherche et mécénat, comment monter des projets hybrides ?

Les entreprises mecenes sont parfois a la recherche de projets hybrides alliant mécénat et
contrat de recherche. Mais quelles précotions prendre lorsque lentreprise a une relation
multiple avec la fondation ou létablissement ? Comment prévenir le risque de conflit
dintérét entre le désintérét inhérent au mécénat et la volonté de ROI pour un contrat de
recherche ? Fredéric Meslin partagera son expéerience et ses bonnes pratiques pour mettre
en ceuvre ces projets complexes.

Frederic Meslin (Centrale Nantes)

La stratégie de fonds capitalisés de TSE

Quels sont les avantages et les inconvénients de ces fonds capitalisés ? Quels arguments
pour convaincre les futurs mecénes ? A travers les exemples de deux conventions signees
lors de la 2eme campagne de collecte de TSE avec LVMH et Airbus, Joél Echevarria
reviendra sur la stratégie mise en place par la fondation depuis de nombreuses années afin
que certains meécénes abondent l'endowment de la Fondation.

Joel Echevarria (Toulouse School of Economics)

Case study Université de York - en francais

Dans cet atelier, découvrez la stratégie de fundraising de [Université de York. Comment le
département de levee de fonds sorganise et quelles sont ses spécificités ? Audrey Bounaix
du Bureau des Partenariats Philanthropiques et Alumni (OPPA) reviendra plus
spéecifiguement sur la stratégie dapproche des fondations distributives et des entreprises.
Quelle veille mettre en place, comment identifier les fondations et des entreprises
pertinentes et accompagner les chercheurs dans leurs demandes. Audrey, fundraiser
francaise au Royaume-Uni lévera le voile sur la fagon de faire de nos homologues anglais.
Audrey Bounaix (Universite de York)

gL
Le chemin parcouru du Fonds de dotation Kerpape (U ]
Retour sur le parcours strategique du fonds de dotation Kerpape, situe en Bretagne,
spéecialisé dans linnovation et la recherche pour le handicap. Pascale Stéphan, cadre de
direction au centre mutualiste de Kerpape et responsable du fonds de dotation Kerpape,
partagera avec vous l'envers de cette stratégie revenant sur la genese de la création du
fonds, les différents projets de la structure lors de ces cing derniéres années tout en vous
expliquant la stratégie de financement, les partenariats, ainsi que les différents événements
de levee de fonds que Kerpape a pu mettre en place. Un atelier prometteur en termes
d'inspiration !
Pascale Stéphan (Fonds de dotation Kerpape)

4 | PHILANTHROPIE ET GRANDS DONATEURS

Développer une stratégie grands donateurs ne simprovise pas. Ces ateliers permettront de
répondre aux questions que vous vous posez sur la philanthropie. Comment identifier,
cibler et élargir ses contacts grands donateurs ? Quelle stratégie adopter: est-il
indispensable de mener une campagne ? Des experts de la philanthropie partageront leurs
analyses et leurs bonnes pratiques et vous permettront d'appréhender les évolutions
actuelles.
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Comment lancer et cléturer une campagne ?
Emily Robin (London Business School)

La Prospect Research, votre stratégie Grands Donateurs peut-elle s’en passer ?

Bien gqu'un nombre croissant de structures de IESR franchissent le pas de créer un poste
dédié a la recherche des prospects, cette fonction demeure meconnue, parfois délicate a
pourvoir et largement sous investie en France. Que vous souhaitiez mettre en place les
conditions optimales de lancement de votre Campagne de dons majeurs ou envisagiez un
tel recrutement, découvrez toute la puissance de la Prospect Research pour piloter votre
stratégie, personnaliser vos approches et réaliser un saut déchelle dans votre levee de
fonds. Cet atelier répondra a vos questions sur les bénéfices tangibles et vous donnera les
clés pour exploiter pleinement le potentiel de la recherche.,

Martine Godefroy (Factary) et Camille Piquet (Fondation EDHEC)

Ethique et due diligence : pratiques et politiques d'acceptation des dons. - en francais
Quelles sont les bonnes pratiques pour sassurer qu'un grand donateur est compatible avec
les valeurs et léthique de sa structure ? A quels risques et quels problémes les
organisations sollicitant des dons sont-elles le plus souvent confrontées ? Quels sont les
principes et les implications pratiques a prendre en compte pour développer et appliquer
une politique generale d'acceptation des dons ? Marie-France Courriol, responsable en
Prospect Research a Universite d'Oxford, vous transmettra son savoir-faire pour mettre en
oceuvre une recherche optimisée, en examinant en particulier le mécénat dans le secteur
universitaire britannique.

Marie-France Courriol (University of Oxford)

[

(&)
Construire un programme de reconnaissance "
La fidélisation individuelle, et le stewardship particulierement, sont des enjeux majeurs de
la relation Grand Donateur. Pourquoi et comment mener un plan daction de fidélisation
individuelle efficace ? Quel temps y dédier ? Quels outils choisir ? Quels impacts attendre ?
Comment sadapter et anticiper les attentes selon les differents profils de donateurs ? Entre
methodologique et bonnes pratiques, les intervenantes partageront leurs expériences, ce
qui marche et ce qui ne marche pas (tops et flops), leurs points dalertes, et les conditions
de reussite d'une relation grands donateurs.
Lucie Anne Henry (Fondation Essec) et Sophie Le Maire (Fondation AP-HP)

5 | ENVIRONNEMENT DE TRAVAIL

Découvrez votre profil créatif

La créativité apporte le recul et la fraicheur d'esprit nécessaires pour trouver des solutions,
ouvrir des voies nouvelles, revisiter des pratiques et traduire les aspirations. Autant de
pratiques utiles au fundraiser qui doit capter les évolutions, créer de la relation et l'entretenir
sur le long terme. Or, et cest une bonne nouvelle, nous sommes toutes et tous créatifs !
Chacun dentre nous posséde un profil de creativité qui peut, et doit, étre mis en valeur. Quel
est votre profil personnel ? En quoi peut-il étre utile dans lexercice de votre fundraising?
Autant de decouvertes que vous invite a partager, Philippe Doazan, fundraiser experimente
et membre certifie de Créa France, lassociation francaise de creativite.

Philippe Doazan (Dunyia)
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INNOVATION y
Direct Banking une méthode de paiement adaptée aux cibles grands donateurs @J
de I'ESR

Le direct banking, nouveau moyen de virement instantanée, offre de réelles facilites de
paiement pour les grands dons.

Les intervenants vous restitueront des chiffres clés des paiements par Direct Banking dans
le secteur de lenseignement supérieure et la Santé.

Mehdi Bellouti (Iraiser) et Hugo Saad (Fintecture)

6 | RECHERCHE ET SANTE

Un parcours dateliers Recherche et Sante a été préparé avec des intervenants issus de ces
secteurs. Les sessions sont indiquées dans le programme avec le logo suivant : C)

i

Let’s connect

Animez. Fidélisez. Collectez. excelia

3
LE £, = Le réseau des dipldmés
- e ¢ \ o pour garder le lien
RESEAU 3 b \ / et favoriser I'entraide

Fj.,

rtenaire de la 18e Gy excelia

,
conférence sur le

fundraising dans I'ESR
et la Santé de I'AFF

Plateforme d’animation de communautés

www.netanswer.fr

Nos services
aux diplomés

infos@eudonet.com
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NETWORKING

Au coeur de nos metiers et de nos carrieres professionnelles, savoir cultiver son réseau est
essentiel. Cest pourquoi LAFF vous propose des opportunités de networking tout au long de
ce seminaire pour echanger et partager avec vos pairs.

LES APATAMS (1h a 1H30)

Places limitees (30 personnes)
La préinscription sur Swapcard a valeur d’inscription.

Pendant 1h ou 1h30, profitez des apatams pour rencontrer dautres professionnels de la
collecte proches de votre secteur dactivite. Animeé par des experts, les apatams sont des
moments déchanges autour denjeux ou de questions communes vous permettant de
partager vos experiences professionnelles et de vous inspirer de celles des autres.

Comment gérer au mieux les donateurs aux personnalités complexes ?

Comment construire des relations sur-mesure avec divers donateurs aux personnalités
variees, les fidéliser, établir des limites claires et naviguer avec succés dans des situations
délicates ? Nos experts partageront leurs expériences et conseils pratiques pour optimiser
la gestion des relations donateurs, et réepondre aux exigences spéecifiques des donateurs.
Rejoignez-nous pour développer des compeétences essentielles et contribuer au succes
de votre organisation.

Avec Claire Lenz (IHES) et Charlyne Quercia (Fondation Bordeaux Universite)

Etre femme dans le secteur de LESR et la Santé

80% des professionnels de la collecte de fonds en France sont des femmes, tandis que la
majorité des grands donateurs demeurent des hommes. Cette dynamique souléeve des
questions cruciales : comment surmonter les stereotypes de genre au travail, gérer les
rapports de force avec les donateurs, et adresser les disparités salariales, atteignant
jusqu'a 16% pour les juniors et 22% pour les cadres ? Rejoignez cette séance pour partager
VoS experiences, explorer les défis et echanger sur les pratiques positives visant a instaurer
une culture du travail plus equitable et inclusif.

Avec Yaéle Aferiat (AFF) et autre intervenante a venir

Fondation et universités, les clefs d'une collaboration réussie
Avec Christel Beriot (CY Fondation) et Thibault Vigier (UTT)

Les meilleurs tips pour répondre a des appels a projet
Avec Tiphaine Duchénoy (AFF)
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LES RDV NETWORKING

Accueil des nouveaux adhérents

Nous sommes heureux de vous compter parmi les adhérents 2024 de ['Association
Francaise des Fundraisers (AFF) ! Retrouvez-nous pour une présentation des activités et
rendez-vous réseau qui vous attendent toute l'année en tant que membre de 'association!

Adhérer a 'AFF, c'est notamment :

e Rejoindre 'AFFamily : une communauté de professionnels engagés au sein d'un
espace dédié a l'échange, au partage de bonnes pratiques et au networking

e Prendre part a un réseau national et regional a sa vie associative d'une grande
richesse (notamment dans le cadre de groupes regionaux, sectoriels et
thematiques)

e Apprendre de et par ses pairs

e Bénéficier d'outils et de formations au service du développement de sa structure
et de sa carriére

Speed-Networking

Maximisez vos opportunités de réseautage et établissez des connexions professionnelles,
partager vos bonnes pratiques, défis et succes. Rejoignez le speed networking pour nouer
de nouvelles relations avec vos pairs autour de tables tournantes.

LES PAUSES CAFES
Profitez des pauses-café spéecialement prévues pour vous retrouver entre professionnels
du secteur et échanger!

COCKTAIL NETWORKING

Lentrepét (7 rue Francis de Pressense, 75014)

Venez profiter dun moment convivial a lissue du
premier jour de conférence. Nous vous attendons
nombreux pour échanger dans un lieu inedit :
'Entrepdt.

L'occasion d'échanger avec vos pairs et de
revenir sur les nouvelles connaissances et
compeétences acquises lors des sessions de cette
premiere journée !
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ACCOMPRGNEMENT

Le coaching : pourquoi on vous en propose ?

Lequipe de [AFF veut étre au plus pres de vos besoins devolution de carriere, de votre montee
en compeétences, de resolution de problemes, propres a votre organisation. Cest pourquoi
nous avons developpée cet axe daccompagnement complet au sein de nos différents
evenements. Ces rencontres en face a face avec un expert vous permettront de benéficier de
conseils sur-mesure sur une probléematique bien spéecifique au cours dun echange
confidentiel.

COACHINGS PERSONNALISES (30 min)

Places limitées (1 personne par creneau)

Venez avec vos questions ! Pendant ces rencontres individuelles de 30 minutes,
béneéficiez des conseils d'un spéecialiste expert sur une problématique spéecifique.
Inscriptions sur Swapcard.

e Making your International Fundraising efficient - Arnaud Marcilhacy (Chapel &
York) - (en francais)

e Tax and legal tips when fundraising internationally - Nancy Bikson (Chapel &
York) - (en anglais)

e Collecte digitale - Ophélie Le Grand et Alexandre Ayad (Euronet)

e CRM ou animation de communauté - Linda Aoudia (Euronet)

¢ Grands donateurs et campagnes majeures - Marine Gaudin (Co-influence)

¢ Grands donateurs et partenariat d'entreprise - Céline Mathieux (Co-influence)

ENTRETIENS CARRIERE (15 min)

Vous souhaitez faire le point sur votre parcours? Les consultants du cabinet de
recrutement Partium vous proposent de venir échanger pendant 15 minutes, en toute
confidentialité, pour faire le bilan et eétudier vos perspectives.

Sur inscription préalable via Swapcard (places limitées a 1 personne par créneau)
Créneaux a réserver sur longlet « coachings et entretiens »» pour prendre des RDV individuels
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MERCI AU COMITE

DE PILOTAGE |

Le comité de pilotage de cette 18°™ édition

Professionnels du fundraising dans le secteur de lEnseignement Supérieur, la Recherche
et la Sante les membres de ce comité ont grandement contribué au programme de cette
edition.

Ils sengagent a nos cotés, MERCI A EUX

Solenne Lucie-Anne HENRY Marie LOUIS Céline MOREL
COURAYE DU PARC Directrice du Déleguée Geénérale chez Directrice déléguée -
Directrice générale - Développement Fonds Nominoé-CHU de  Fondation Mines Telecom
Rennes

Fondation Sorbonne Fondation Essec

Université

Laurent JUILLARD Lucie PACIFIC Anne-Sophie RAMBERT Vincent BITKER
Directeur adjoint du Directrice de la Fondation Associate Director of Directeur mécénat et
développement Université de la Rochelle Development grands donateurs

INSEAD ICM

Fondation ISAE-SUPAERO
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I |
PARTENAIRES ¥

PARTENAIRE PRINCIPAL

CO|nﬂuence COINFLUENCE. Chez Co-Influence, nous nous sommes donnees
une mission : révéler les causes, parce que l'engagement de chacun peut transformer
positivement la sociéte | Nous sommes expertes de la collecte grands donateurs et du
mecenat d'entreprise depuis plus de 15 ans. Nous accompagnons tous les acteurs de
linterét genéral qui veulent relever les défis du monde d'aujourd’hui et tous les mecénes
qui s'engagent. Nous vous conseillons a chaque étape de votre fundraising et la rendons
performante grace au ciblage de donateurs a haut potentiel capables de soutenir de
maniére significative votre cause et vos projets.

PARTENAIRE OR

CHAPEL & YORK. Débloquez des solutions mondiales de

collecte de fonds et de philanthropie fiscalement avantageuses

avec Chapel & York. Avec plus de 25 ans d'expérience, nous nous
spécialisons dans la maximisation des dons internationaux et proposons des services
complets aux organisations et aux donateurs du monde entier.

- Dons legaux et fiscalement avantageux : créez des entités dans le pays de votre
choix ou rejoignez l'une de nos 6 fondations abritantes. Lire la suite.

PARTENAIRE ARGENT

EUDONET. Partenaire de votre mission, Eudonet soutient depuis
E U d o plus de 20 ans les acteurice's d'un avenir plus collaboratif, durable
ﬁet et solidaire avec notre plateforme SaaS dédiée aux associations et
fondations. Plus de 570 organisations caritatives bénéficient de
notre module CRM de référence pour fundraisers, solution de
collecte de dons en ligne et outil d'animation de communautés. Gagnez du temps, fidelisez
vos soutiens, maintenez un lien fort avec vos donateurs via une base de donnees
securisee, suivez vos actions de solidarite, augmentez vos dons et utilisez des formulaires
en ligne sécurises pour developper vos ressources.

Let’s connect

PARTENAIRE PAUSE CAFE
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R iser IRAISER. Chez iRaiser, nous avons pour mission de donner aux

organisations a but non lucratif les moyens de collecter plus de
fonds et de recruter de nouveaux donateurs. Nous proposons des solutions Saas
innovantes, faciles a utiliser et flexibles pour que vous puissiez vous concentrer sur ce qui
compte vraiment : réaliser votre mission. Nous travaillons avec plus de 850 associations,
issues de divers secteurs. Depuis notre lancement en 2012, nos clients ont collecte plus de
2 milliards d'euros avec nos solutions !

PARTENAIRE RECRUTEMENT

. A PARTIUM. Le cabinet de recrutement PARTIUM accompagne depuis

I)C{ |"t LI 2011 les organisations qui portent un projet dintérét général selon 3

modalités : Recrutement, Executive Search et Management de

Transition. En plus du sujet des cadres dirigeants, Partium est spéecifiquement sollicitée sur

lidentification de fundraisers (Direction du développement, de la collecte, du

mecenat/partenariat, des legs et libéralités, des campagnes grands donateurs) dans
lenseignement supeérieur, la recherche, la santé, la culture.

PARTENAIRES BRONZE

MORE PARTNERSHIP. Advancing great ambitions est la raison d'étre
Or de More Partnership. Nous sommes un cabinet dune vingtaine

dexperts de la philanthropie, animés par limpact social des
organisations que nous accompagnons a travers monde. Chaque jour, nous aidons nos
clients a mieux comprendre leur potentiel philanthropique et mettre en place les
conditions de sa réalisation. Notre force est davoir été a votre place avant de devenir
consultant, puis a travers notre métier davoir agi au coeur du fundraising de centaines
dinstitutions comme la votre et rencontre ainsi des milliers de donateurs. Lire la suite.

FACTARY EUROPE/MGO CONSULT SPRL. Specialise depuis plus
FCICt(]r de 30 ans dans la levée de dons majeurs, Factary aide ses clients
ettt y a optimiser leur strategie pour réaliser un saut dechelle dans les
montants quiils collectent. Son savoir-faire se fonde sur une
expertise inégalee en prospect research, une vision inspirée de la
philanthropie stratégique et de ses echanges réguliers avec de Grands Donateurs, et sur
son expérience de terrain, tous secteurs confondus.. Lire la suite.

hopening HOPENING. Le GROUPE HOPENING est un acteur majeur en
= groupe France des solutions de marketing numeérique au service de
l'engagement et de la genérosité. Nos entites Conseil et Marketing
: HOPENING, PHILANTHROPIA, ONE HEART, et Data : QUALIDATA, OHME, HOPENING
CLOUD SERVICES, interviennent sur le plus large spectre de disciplines et pour lensemble
des acteurs de lInterét genéral. Specialistes du Don et de la Générosite, notre ambition est
daccompagner ces acteurs dans la transformation numeérique de leurs activités via la
connexion et lanimation de lensemble de leurs publics et parties-prenantes. Notre raison
détre est de « faire grandir la generosite, limpact et lengagement ».
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FONDATION DE FRANCE. Chaque jour, et depuis plus de 50 ans, la

Zgndation Fondation de France accompagne et transforme les envies d'agir en

actions d'intérét géneral efficaces.Premier réseau de philanthropie en
France, la Fondation de France réunit donateurs, fondateurs, bénévoles et
porteurs de projet sur tous les territoires. Sa valeur ajoutée : aider chacun a
agir le plus efficacement possible dans les domaines d'intérét général qui
lui tiennent a coeur. Avec l'ambition de construire des solutions utiles, concretes et
durables qui font avancer la société. Lire la suite.

France

PARTENAIRES INSTITUTIONNELS

Cde i CDEFI. La CDEFI (Conférence des directeurs des ecoles francaises

conterence aes oneewrs 0 INQENIEUIS) €5t la conférence institutionnelle qui représente l'ensemble
s "= des directeurs et directrices des écoles d'ingénieurs accréditées par la
Commission des titres d'ingenieur (CTI) en France. Elle étudie tous les sujets relatifs au
meétier et a la formation des ingénieurs, au développement de la recherche et a la
promotion des ecoles d'ingénieurs francaises a l'international.

CFF. Le Centre Francais des Fonds et Fondations (CFF), cree en 2002, est
une association qui a vocation a regrouper tous les fonds de dotation et
fondations en France, quels qu'en soient le statut juridique, le mode
bl Opcratoire, les moyens, les fondateurs ou la mission d'intérét général. Il a
bl pour mission d'aider a la connaissance du secteur, de développer une forte
culture philanthropique en France et de creer un lien entre tous ceux qui developpent et
animent une fondation ou un fonds de dotation.. Lire la suite.

@&

ARCES.

CONFERENCE DES GRANDES ECOLES. La Conférence des grandes
CONFERENCE DES  &coles (CGE) compte prés de 250 ecoles membres de diverses
GRANDES spéecialités : écoles d'ingeénieurs, de management, d'architecture,
ECOLES . " 2 T . . o
sciences politiques, creéation & design, journalisme, eécoles militaires,
vétérinaires et de santé..). Toutes sont reconnues par 'Etat et délivrent un dipldbme de
grade master. Lire la suite

. RESEAU DES FONDATIONS DES UNIVERSITES. Les fondations
EESEF:NEM',‘ONL: d'universités accompagnent leurs établissements dans la réalisation
oesunversites - e leurs missions et financent des projets en recherche, innovation,

formation et égalité des chances. Le réseau des fondations des
universités, créé début 2018, regroupe plus de 50 fondations et vise a structurer leur
activité pour gagner en visibilité aupres des entreprises, des particuliers et des tutelles et

créer une dynamique de partage entre les fondations.
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https://www.fundraisers.fr/centre-francais-fonds-fondations-0
https://www.fundraisers.fr/fondation-audencia

PRESENTATION
DE L'AFF

A

L'Association Frangaise des Fundraisers (AFF) est l'association des professionnels de la
collecte de fonds exercant dans tous les secteurs de l'interét genéral. Elle a pour mission
la formation des fundraisers, l'amélioration de la pratique professionnelle, tant d'un point
de vue éthique que technique, et la reconnaissance de la profession. L'AFF est aussi un
centre de ressources et d'informations pour les fundraisers, un lieu d'échanges et de
partage entre les professionnels de la collecte de fonds.

Dans le cadre de ses activités, l'Association Francaise des Fundraisers propose :

Pour se former

Quatre grands rendez-vous annuels
sectoriels ou thematiques
comprenant des dizaines d'ateliers et
réeunissant les professionnels du
fundraising qui trouvent l'occasion
unique de se rencontrer, d'échanger
et d'apprendre.

Le Certificat Frangais du Fundraising,
premiere formation certifiante en
fundraising de douze journées,
délivree en partenariat avec 'ESSEC
et reconnue au niveau européen
grace au label « EFA certification » ;
Des journées de formation
approfondies sur des themes ou des
secteurs précis : grands donateurs,
marketing direct, partenariats
entreprises etc...

Retrouvez le catalogue des formations ici :

Aosocton Frarcan d
Fundraisers
(YY)

Pour s'informer

Le site internet pour retrouver toutes les

actualités, les offres de formation et les
offres d'emploi disponibles en ligne :
www.fundraisers.fr ;

Des Live mensuels, des lieux
d'echanges et des rencontres dediees
aux professionnels ;

Le magazine Fundraizine, premiere
revue entierement consacrée a la
collecte de fonds et a l'actualité de la
philanthropie.

La newsletter, rendez-vous bimensuel
de l'actualité du secteur ;

La base documentaire, accessible aux
adhérents de 'AFF, qui réunit plus de
850 documents et études pour vous
accompagner dans vos recherches et
vos réflexions

Fundraising

«Avenir du fundraising
et des fundraisers
a l'horizon 2033»

Fundrarsers
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https://www.fundraisers.fr/fundraising-se-former
http://www.fundraisers.fr/
https://www.fundraisers.fr/fundraising-ressources/fundraizine
https://www.fundraisers.fr/inscription-newsletter
https://www.fundraisers.fr/etude-prospective-fundraising-2023
https://www.fundraisers.fr/fundraising-se-former
https://www.fundraisers.fr/etude-prospective-fundraising-2023

Date
Mardi 12 et mercredi 13 mars 2024

Lieu / Acces

FIAP Jean Monnet
30 rue Cabanis

75 014 Paris

Métro ligne 6 : Glaciére et Saint-Jacques
RER B - Denfert-Rochereau
Stations Veélib' a proximité

Tarifs

e adhérents: 780 €
e non-adhérents: 999 €
e Pack adhésion + événement : 988 €

ACCES AUX ATELIERS

Les ateliers sont en libre acceés, nous vous
conseillons donc darriver dans la salle
quelques minutes avant le début de
chaque session pour étre sur davoir une
place. (@ lexception des sessions en petit
groupes, apatams, coachings, etc.
accessibles sur réservation sur Swapcard).

INSCRIPTION AUX SESSIONS
INDIVIDUALISEES & PETITS GROUPES
Preé-inscriptions obligatoires sur Swapcard
pour accéder aux coachings, entretiens
carriere, Apatam. (+ latelier « Découvrez
votre profil créatif » de Philippe Doazan).

NiohaTions
IATIOUES

DROIT A LIMAGE
Lors de la conférence, vous
susceptibles détre photographies

étes
ou

filmeés. Si vous ne souhaitez pas apparaitre
sur les films et photos, merci de le préciser

a laccueil du séminaire.

PRESENTATIONS & REPLAYS

Alissue de la conférence, les présentations
et Replays des sessions seront disponibles

sur Swapcard, puis ultérieurement sur
site www.fundraisers fr.

CONFERENCE 2.0

le

Un acces Wifi sera disponible gratuitement
et les codes seront affichés pour vous
permettre de vous connecter. Retrouvez
toutes les informations sur la conférence via
le hashtag #AFFESR2024 et n'hésitez pas a

interagir lors des sessions sur Linkedin
Swapcard.

RESTAURATION

et

Des pauses-café sont prévues et auront
lieu dans le hall daccueil aux heures
indiquéees sur le planning. Les déjeuners et
diners ne sont pas compris dans le prix de

la conférence.

VESTIAIRES

Vous pourrez disposer vos affaires dans un

vestiaire non gardé. LAFF décline toute
responsabilité en cas de perte ou de vol.
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